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WBG KOOPERATIONSANGEBOT FUR PARTNER

Ausgangsituation

Der WBG Zirich vertritt als Verband der Wohnbaugenossenschaften 230 Mitglieder mit rund
60°000 Wohnungen. Darin enthalten sind 95% aller Genossenschaftswohnungen in der Region
Zirich (ohne Winterthur). In der Stadt vertritt der Verband sogar 99% der Wohnungen von
Genossenschaften, Stiftungen und gemeinnitzigen Aktiengesellschaften.

Dieser Wohnungsbestand entspricht einem Gebdudeversicherungsvolumen von tiber CHF 12 Mia
und es werden durch unsere Branche pro Jahr im Kanton Zirich iber CHF 500 Mio. fiir
Investitionen in Neubauten und Renovationen sowie in den Unterhalt der Liegenschaften an
ausgegeben. Meist an das lokale Gewerbe. Die ca. CHF 7 Mia. an Fremdkapital generieren zudem
ein Zinsvolumen von rund CHF 200 Mio. Damit stellt unsere Branche eine bedeutende
Wirtschaftskraft im Kanton Zirich dar.

Von den gemeinnitzigen Wohnbautragern des WBG Zirichs planen gemdass unserer
Mitgliederbefragung von Februar 2010 in den ndchsten zehn Jahren nur schon in der Stadt
Zirich

e die Halfte der Antwortenden einfache Sanierungen

e deutlich mehr als ein Drittel substanzielle Aufwertungen

e fast ein Drittel Ersatzneubauten

e fastein Viertel Neubauten

Damit wird das Investitions- und Finanzierungsvolumen noch weiter ansteigen.

Zielsetzung

Der WBG Ziirich stellt ein hochwertiges Eingangsportal zu dem in sich stark verflochtenen Markt
der Zircher Baugenossenschaften dar. Eine Zusammenarbeit mit der PARTNERIN als Partnerin
des WBG Zirich verfolgt das Ziel,

e ihre Bekanntheit im Bereich des genossenschaftlichen Wohnungsbaus zu halten und zu
starken

e das Vertrauen in die Marke DER PARTNERIN zu steigern und

e entsprechende Kompetenzen zu vermitteln.

Es geht darum mit der Partnerschaft eine Win-Win Situation herzustellen. Fiir die finanzielle
Forderung des gemeinnitzigen Wohnungsbaus bzw. des WBG Ziirichs im Sinne eines Sponsorings
erhélt die Partnerin folgende Gegenleistung:

1. Unterstltzung und Beratung beim Eintritt in den Markt der Baugenossenschaften

2. Kontinuierliche visuelle Prasenz bei den Baugenossenschaften und damit eine allgemeine
Markenstarkung und Positionierung als verladssliche Partner/in der Genossenschaften

3. Kompetenzprofilierung in einem ausgewahlten Themenbereich

4. Gewinnen von nicht 6ffentlichen Marktkenntnisse und Datenzugang zu ausgewahlten
Bereichen



5. Ermoglichung eines Erfahrungsaustausches und Know-howgewinns durch regelmassigen
Kontakt mit dem Verband und seinen Mitgliedern bei diversen Anldssen

6. Unterstlitzung beim Aufbau eines Netzwerks

Kooperationsstrategie auf verschiedenen Ebenen

Um das gegebene Ziel zu erreichen, wird eine mehrstufige Kooperationsstrategie vorgeschlagen.

WBG ZH Kooperationsstrategie mit

4 vernetzten Wirkungsebenen

N
Strategische Ebene

.
Thematische Ebene

N

Anlassspezifische Ebene

Individuelle Ebene

Es geht dabei um eine Kooperation auf strategischer, thematischer, anlassspezifischer und auf
der individuellen Ebene. Entscheidend fiir die Wirkung der Kooperation mit dem WBG ZH als
Briickenbauer zu den Wohnbaugesellschaften ist die Verflechtung dieser Ebenen miteinander,

sodass entsprechende Synergieeffekte erzielt werden kénnen.



Die Kooperation auf den 4 Ebenen verfolgt, jede fiir sich betrachtet, zunachst unterschiedliche
Zielsetzungen.

Kooperationsstrategie WBG
Zielsetzungen

Langfristige und nachhaltige Positionierung Image
strategisch im Umfeld des gemeinnutzigen Vertrauen
Wohnungsbaus allgemein

Profilierung in einem definierten Inhaltliche

thematisch . . : .
inhaltlichen Segment Positionierung

anlassspezi Personliche

Netzwerke & Erfahrungsaustausch

fisch Netzwerke

ung und

Diese vier oben angefiihrten Ziele kénnen sich gut aufeinander abgestimmt jeweils positiv
verstarken. Ein Unternehmen, dass sich durch seine kontinuierliche Prasenz im Rahmen einer
langjdhrigen Partnerschaft und Kooperation mit dem WBG seine Bekanntheit bei den
Genossenschaften erhoht hat, wird diese besser nutzen kdnnen, wenn auch klar ist, woflir dieses
Unternehmen thematisch steht.

Eine Forderung von Forschungsaktivititen in einem bestimmten Bereich und der damit
verstarkten Kommunikation von Forschungserkenntnissen kann dazu beitragen sie thematisch
starker zu positionieren.. Zudem koénnte eine Forderung von definierten Forschungsaktivitaten
und dem damit einhergehenden Kenntnisnahme der (Markt-) Forschungsergebnisse auch dazu
beizutragen, mehr tiber die Baugenossenschaften und deren Beddrfnisse zu erfahren.

Wenn es nun aber auch noch Anlésse gibt, bei denen konkrete Losungen/ Produkte prasentiert
und in entsprechenden Netzwerken diskutiert werden kénnen, veranschaulicht und konkretisiert
dies die allgemeine und spezifische Profilierung.

Die Moglichkeit von individuellen und persdnlichen Kontakte mit unseren Verbandsexperten
helfen ihnen, aufwendige Recherchen zu sparen, zu wichtigen Marktinformationen zu kommen
und auch ihre Mittel gezielter einzusetzen. Dabei kdnnen wir auch dber konkrete
Geschaftspotenziale und deren Chancen sprechen und Ihnen wertvolle Feedbacks geben.

Im Einzelnen sehen die Kooperationsangebote sehen folgendermassen aus:



WBG Kooperationsangebote

3 Jahres-Kooperationsvertrag mit SYW ZH
strategisch Branche nexklusivitat
Bau, Einrichtung, Kommunikation, Planung, Finanz, Versicherung

Thematischer Kooperationspartner der Forschungsstelle des SVW
thematisch Nachhaltigkeit, Intelligentes Wohnen, Dienstleistung, Senioren,
Innovation, ..

anlassspezi Prdsenz bei Netzwerke & Erfahrungsaustausch
fisch im Rahmen der SVW ZH Veranstaltungen

onliche Treffen und Kontakte
reten Vertreter der

Wenn wir auch gesamtheitliche Partnerschaften liber die verschiedenen Ebenen bevorzugen,
besteht im Einzelfall auch die Moglichkeit sich nur an einem Kooperationsangebot zu beteiligen.

Diese sind
1) 3 Jahres-Kooperationsvertrag mit WBG Ziirich

Das WBG bietet unter Wahrung einer Branchenexklusivitat einem kleinen, ausgewahlten Kreis
an Unternehmen (max. sechs) eine 3 Jahres Kooperation an. Dieses ist darauf ausgerichtet, die
Bekanntheit und Positionierung der PARTNERIN als Partnerin der Baugenossenschaften zu halten
und nachhaltig zu starken. Dies wird durch eine intensive Prasenz auf den
Kommunikationskanalen des WBG Ziirich gewahrleistet.



Leistungsmodule des WBG

3 Jahres Kooperationsvertrag mit SYW als Branchenexklusivpartner

1. 3-jahrige regelmassige Visualisierung in den Publikationsorganen des SVW
a. Logo und Verlinkung zur eigenen Website auf der SVW Ziirich Homepage iiber
gesamte Vertragsdauer (Pages und Visitsangabe, Besucher)
b. Logo und halbseitiges Inserat in 3 gedruckten Jahresberichten

c. Nennungund Verdankung an der jahrlichen Generalversammlung (120-150
Teilnehmer)

d. Moglichkeit an Teilnehmer der GV “Give Aways” zu geben (nach Absprache mit SYW)

e. Logoprasenz auf den SYW Ziirich Flyer (Svw Verband, SYW Dienstleistung)

f. 1xJahrlichBeilage in SYW aktuell

g. Auflage von Broschilren bei GV und an vorgeschlagener Stelle im SVW

Sitzungszimmer
2. Feedbackzu Optimierung ihrer Kommunikationsunterlagenbeziiglich Wirkung auf die
Baugenossenschaften
Copyright an Fotos des SYW (von Veranstaltung, sowie den offiziellen SYW Fotos)
4. 1xjahrliches Informations- und Feedbackgesprach mit dem Geschaftsfuhrer des SYW

(W]

Kosten des Moduls: 15.000 CHF plus MwSt pro Jahr

2) Partnerschaft mit der Forschungsstelle des WBG Ziirich

a) Inhaltliche Profilierung in einem ausgewahlten Themenbereich durch Férderung der
WBG Forschungsstelle in allen Forschungsaktivitdten , damit einhergehenden
Kommunikations- und sonstigen Verwertungstatigkeiten.

Themen kdnnten z.B. sein: Nachhaltigkeit, Smart Living, Innovation, kostengiinstiges
Bauen, neue Wohnformen, Dienstleistungen, Kommunikation etc. Hier gibt es
Branchenexklusivitat

b) Zugang zu entsprechenden Studienergebnissen, Marktforschungen, (z.B.
Sonderauswertung) und sonstige Daten
c) Ev. Initilerung von Recherchen, eigenen Kurz- und Sonderauswertungen

d) Verwendung der anonymisierten Ergebnisse und Grundlagen flr eigene Zwecke



Leistungsmodule des WBG

Exklusiver Themen-Partner der
SVW Forschungsstelle Gemeinniitziger Wohnungshau

1. Logo und Verlinkung auf der Website der Forschungsstelle als exklusiver
Themenpartner

2. Erwahnung als Mitveranstalter bei allen themenspezifischen Veranstaltungen

3. Moglichkeit 1x jahrlich eine eigene Veranstaltung zum Thema durchzufiihren mit
einem Vertreter der Forschungsstelle (innerhalb Zurich) inklusiv aufgearbeiteten
Prasentationsfolien hierzu

4. Kommunikation der Partnerschaft bei allen Présentationen, Dokumentationen und
Medienmitteilungen und Medienveranstaltungen zu dem definierten
Themenschwerpunkt

5. Exklusiver Zugang zu den Studien und Forschungsergebnisse (inkl Ubertrag der
anonymisierten Rohdaten, wo Copyright und Datenschutz dies erlauben)

6. Kostenfreier Zugang zu samtlichen offiziellen Veranstaltungen der Forschungsstelle

Kosten des Moduls: 7.500 CHF plus MwSt

3) Mitgestaltung bei einer Veranstaltung im Jahr

Der WBG Zirich veranstaltet fir und mit seinen Mitgliedern jahrlich verschiedene Anlasse.
(Erfahrungsaustausch, Besichtigungen, Pradsidenten und GF Treffen, etc. ). Diese dienen
einerseits der fachlichen Weiterbildung, dem Informations- und Erfahrungsaustausch sowie
der Vernetzung der Mitglieder untereinander.

Als Kooperationspartner kann die Partnerin pro Jahr

a) im Rahmen eines entsprechenden themenspezifischen Anlasses oder eines Beitrags bei
einem Anlass sich als Unternehmen bzw. sein Image in einem ausgewahlten definierten
Bereich entsprechend bekannt machen und positionieren. Dies kann zum Beispiel in
Form von eigenen Vortragen oder Beitragen oder durch Auflegen von Foldern sowie
weiteren, die bei Veranstaltungen zu besonders sichtbarer Prasenz fiihren.

Ein solch konkreter Anlass ware 2010 im Herbst eine Tagung zum Thema , Zukunft des
genossenschaftlichen Wohnungsbaus”. Dazu werden ca. 200 Entscheidungstrager/innen
unserer Branche erwartet.

2012 wird das UN Jahr der Genossenschaften. Schon aus dem Grund wird es in den nachsten
Jahren vermutlich zahlreiche passende Folgeaktivitaten geben.

b) Es kann zusatzlich auch eine vom Sponsor selbst in Absprache mit dem WBG geplante
Veranstaltung, Besichtigung etc. sein. Bei entsprechendem Interesse der



Geschaftsfiihrer oder Prasidenten am Thema kann auch eine Veranstaltung in diesem
Rahmen in Frage kommen.

Im jahrlichen Gesprdach mit der Leitung des WBG Zirich wird gemeinsam geklart, welche
Anldsse ihre Bedirfnisse am Besten abdecken und was ein positives Interesse unserer
Mitglieder findet.

Leistungsmodule des WBG

Mitveranstaltung und/oder Sponsoring von SVW Anldssen

1. BeieinerVeranstaltung des SYW Ziirich pro Jahr Moglichkeit des
Exklusivsponsorings des Veranstaltung. Hier zu gehor
1. Nennung als Sponsor als Mitveranstalter der Veranstaltung und des Aperos in
Einladung
Inhaltliche Prasentation {abgestimmt auf Thema der Veranstaltung)
Nennung und Verdankung bei der Veranstaltung
Auflegen von Materialien bei der Veranstaltung
Zugang zu sédmtlichen dort verwendeten Prisentationsunterlagen

vk w

2. SVW Input fiir eine eigene Veranstaltung im Raum Ziirich
1. Nutzen der Kommunikationskanale und -unterlagen fiir Versand an Mitglieder
des SVW
oder alternativ
2. fireine Veranstaltung vor eigenem Publikum zu Themen gemeinnutziger
Wohnungsbau; Beistellung eines Referenten des SVW

Kosten des Moduls: 5.000 CHF plus MwSt (zuziigl ev eigener Spesen)

4) Moglichkeit sich als Sponsor in fachliche Netzwerke einzubringen sowie Zugang auf das
personliche Kontaktnetz von Prasident und Geschiftsfiihrer des WBG Ziirich

Der WBG besitzt ein eng geflochtenes Netzwerk zu den Entscheidungstragern des
gemeinniitzigen Wohnungsbaus.

Auf Bedarf hin kann der WBG seinen Kooperationspartnern einen gezielten Zugang zum
Netzwerk des gemeinniitzigen Wohnungsbaus und ausgewdhlten Baugenossenschaften
herstellen, z.B. Organisation individueller Treffen, Lunchs , etc. Hier ist ein Interesse der
betreffenden aber Voraussetzung.



Leistungsmodule des WBG

1. Einmalim Jahrein Gesprich mit dem SVW Zirich Prisident, Geschaftsfiihrer
a. Besprechung der bisherigen Partnerschaft und ev Anpassungen
b. Input bzw. Beitrag zu einem vordefinierten Thema und Einschatzungen

2. Falls erforderlich, Unterstiitzung bei der Herstellung von Kontakten mit den
Bautragern

3. Einladung und Teilnahmamadglichkeiten bei 1x jahrlichen Netzwerktreffen
ausserhalb der offiziellen Veranstaltungen

4. Teilnahme an einer jahrlichen Sponsorenveranstaltung mit Priasentation von
Markteinschatzungen durch den SVW

Kosten des Moduls: 2.500 CHF plus MwS5t.

Um nun eine entsprechende Synergiewirkung zu erzielen, bietet der WBG Ziirich der PARTNERIN eine
3 jahrige Partnerschaft mit Zugang zu allen Modulen an.

Bei Vertragsabschluss wird gemeinsam mit Vertretern der Geschaftsleitung WBG fiir jedes Jahr ein
konkretes Paket definiert. Dieses besteht aus 4 Modulen, die zu einem reduzierten Gesamtpreis

angeboten werden.



WBG Kombiangebot

Einzel p.a. als Kombiangebot

3 Jahreskooperationsvertrag CHF
mit SVW ZH 15000

Statt CHF
Themenkooperationspartner . 30.000
o CHF 25.000
pro Jahr

Partner bei Anlassen CHF 5000




